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Beim Design fast unbegrenzte Gestaltungsfreiheit

Neue Boden fiir die Praxis — kostengiinstige Bodensanierung mit maximalen Maglichkeiten

Wer hat Angst vor dem Zahnarzt? — Nur wenige Men-
schen diirften bei dieser Frage nicht ins Griibeln oder so-
gar ins Schwitzen kommen. Und natiirlich kennt jeder Arzt
das mulmige Gefiihl, welches viele Besucher beim Betre-
ten seiner Behandlungsrdume beschleicht. Denn soviel ist
bekannt: Damit ein Patient den Arztbesuch so angenehm
wie miglich erlebt, ist ein psychologisch beruhigendes
Farbkonzept und damit auch das Erscheinungsbild der Bo-
denbeldge von mafigeblicher Bedeutung.

In meiner Konigswinterer Pra-
xis befand sich der elastische Bo-
denbelag nach langjihriger, in-
tensiver Nutzung allerdings in ei-
nem Zustand, der weder bei mir
noch bei meinen Patienten Ent-
spannung und Wohlbefinden aus-
losen konnte. Eine Renovierung
schien mir somit ratsam. Aller-
dings hétten sich bei einem Kom-

plettaustausch des Bodenbelags -

gleich reihenweise neue Proble-
me ergeben, die mich immer wie-
der haben zogern lassen.
Nachdem ich michintensiver mit
der Thematik befasst und zahlrei-
che Angebote zur Neuverlegung
eingeholt hatte, war schnell klar:
Das Entfernen des alten und das
Verlegen eines neuen Bodenbelags
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Dr: med. dent. Lutz Kahlscheuer

ware eine aufierst zeitaufwendige
Angelegenheit geworden. Eine
mehrtégige PraxisschlieBung kam
dabei aber nicht in Frage.

Neues Bodendesign, ochne
das Inventar zu entfernen
Als ich die Hoffnung auf eine
Bodensanierung zu wirtschaftlich
vertretharen Bedingungen schon
fast aufzegeben hatte, brachte ein
Tipp aus der Nachbarschaft die
entscheidende Wendung. Fiir ab-
genutzte FulSbdden gebe es eine
innovative Sanierungstechnolo-

-gie der Firma CC-Dr. Schutz aus

Bonn. Mit deren Versiegelung PU-
100/Design werde das Rausreifen

. des vorhandenen Fufibodenbe-

lags iiberfliissig. Die innovative
Versiegelung auf Polyurethanba-
sis biete maximale Moglichkeiten
bei minimalem Aufwand und deut-
lich reduzierten Kosten. So spiel-
te der Zustand meines alten Bo-

lao im Behandluneszimmer vor ¢
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der Bodenue
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AuBerdem wurden farbige Chips
in Komplementdrfarben in die PU-
. Schicht eingestreut, die das Er-
scheinungsbild auflockern. Mog-
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Als neuralgischer Punkt erwie-
sen sichvor allem die fest instal-
lierten Behandlungsstiitile, die ei-
nem Bodenaustausch im wahrsten
Sinne im Wege standen. Der Aus-
und Einbau ware in vertretbarer
Zeit nicht moglich gewesen. Un-
gewissheit iiber die letztlich ent-
stehenden Kosten, der hohe
Schmutz- und Larmanfall sowie
die unndtige Umweltbelastung
durch die Entsorgung des Altho-
dens waren weitere wichtige Griin-
de, die mich schlieRlich vom Vor-
haben eines Bodenaustauschs ab-
brachten.

denbelags fiir die Versiegelung
keine Rolle,

Eswurde einfach eine PU-Schicht
dariibergelegt, die den alten Bo-

_denauf Nimmerwiedersehen ver-

schwinden und wie neu aussehen
ldsst. Es entsteht eine geschlos-
sene Bodenoberfliche —gerade
unter Reinigungs- und Hygiene-
gesichtspunkten ein entscheiden-
der Aspekt!

Beim Design hatte ich nahezu
unbegrenzte Gestaltungsfreihei-
ten. Ich wihlte einen Farbton, der
sich harmonisch an die in der Pra-
xis vorhandenen Mobel anpasst.

elung mit PU-L

Areruny

sign; frisches

st ket Ausban «
rtorderlich. Das

FuRbodens erstrahlt jetzt in neuem
Glanz und sollte fiir viele Jahre
vor Abrieb, Kratzern, Verfarbungen
und Verschmutzung optimal ge-
schiitzt sein. Der Hersteller ver-
spricht, dass die Lebensdauer des
Designbodens durch die Versie-
gelung erheblich verléingert wird.
Und auch darauf gibt CC-Dr. Schutz
drei Jahre Garantie, die bei erneu-
ter Versiegelung automatisch ver-
langert wird.

Spezialisierter
Ansprechpartner
fiir Zahnirzte

Der direkte Kontakt zum Unter-
nehmen CC-Dr. Schutz iiber deren
Internetprasenz www.dr-schutz.
com gestaltete sich erfreulich un-

lich ist dariiber hinaus zum Bei-
spiel auch die Einbettung indivi-
duell gestalteter Folien mit Bil-
dern oder Logos.

In den Fluren: abgenutzter
Altboden wird aufgefrischt
und erhdlt Langzeitschutz
Im Zuge der Renovierung der
Behandlungsraume wurde auch
dervorhandene Designbodenbe-
lag im Flurbereich vollflachig trans-
patentversiegelt. Auch hierfiir er-
wies sich PU 10 von CC-Dr. Schutz
als die perfekte Systemlisung. Die
fein strukturierte Holzoptik des

kompliziert. Bei den Bodenexper-
tenin Bonn steht mit Tanja Gorres
eine Ansprechpartnerin zur Ver-
fiigung, die sich ausschlieflich
auf die Renovierung von Zahnarzt-
praxen spezialisiert hat und mit
den besonderen Anforderungen
daher bestens vertraut ist. Schon
nach kurzem Meinungsaustausch
waren wir uns iiber Art und Um-
fang der MaRnahmen einig.

Mein Fazit: Service und Know-how
von CC-Dr. Schutz iiberzeugen —
gerade im Vergleich mit zahlrei-
chen anderen Anbietern.
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Erfolgsgeschichte verbindet Tradition und Innovation

35 Jahre Hager Worldwide — Familienunternehmen wird heute in der dritten Generation gefiihrt

ie Firma Hager & Werken
D aus Duisburg ist ein Famni-
lienunternehmen, das heu-
te in der dritten Generation von Pa-
trick Hager gefiihrt wird und seit

nunmehr 60 Jahren eng und part-
nerschaftlich handelstreu mit dem

Dentalfachhandel zusammenar-
beitet. Der Spezialititenanbieter
versorgt Zahndrzte auf der ganzen
Welt mit hochwertigen Dental-
materialien und zahlt mittlerweile
zuden international fithrenden Her-
stellernin der Branche.

Das Hager Worldwide Vertriebs-Team

,Angenehm kraftvoll
und effektiv*

Dentalhygienikerinnen empfehlen sich
gegenseitig die Sonicare DiamondClean

ie Mitglieder der Deutschen

Gesellschaft fiir Dentalhy-
gieniker/Hnnen (DGDH e V) haben
die Sonicare DiamondClean von
Philips (Hamburg) unter echten
AMltagsbedingungen auf Herz und
Nieren getestet. ,,Danach wollten
85 Prozent die Schallzahnbiirste
gleich ihren Kollegen empfeh-
len®, so Sylvia Fresmann, Vorsit-
zende der DGDH,

Besonders gut kam der neue
Biirstenkopf an. Mit 44 Prozent
mehr Borsten als ein ProResults-
Biirstenkopf und einer diamant-
formigen Anordnung der Borsten
ist er mafigeblich am Reinigungs-
effekt beteiligt. 89 Prozent der
Tester attestierten der Sonicare
DiamondClean einintensives Rei-

P> Praxissanierung

in nur zwei Tagen

Ebenso erfreulich ist die un-
problematische Bodensanierung,
die — wie versprochen — ohne
grofien Aufwand vonstatten ging.
Weder mussten die Behandlungs-
stiihle bewegt noch der Altboden
entfernt werden; so entstanden
weder Schmutz noch Larm. Die
Komplettsanierung konnte tiber
cinverlingertes Wochenende ab-
geschlossen werden, weil auch die
Trocknungszeit des neuversiegel-
ten Bodens minimal war, Wirtschaft-
licher, schneller und kundenfreund-
licher als mit der PU-Versiegelung
von CC-Dr. Schutz geht es nicht.

Wichtig im Hinblick auf den lang-
fristigen Werterhalt war fiir mich
noch ein weiterer Punkt: Die neu-
en Oberflachen sind hervorra-
gend schmutzabweisend, chemi-
kalienbestindig und rutschhem-
mend. Gerade bei einer hohen
Frequentierung des Bodens kin-
nen diese Anforderungen nicht
auler Acht gelassen werden. Um

nigungserlebnis. , Angenehm kraft-
voll und effeldiv®, lautete das Sta-
tement in 87 Prozent der Fille.

Dieses Modell von Philips So-
nicare reinigt die Zahne auch an
schwer erreichbaren Stellen, be-
statigten 74 Prozent der Tester.
Nach der Anwendung empfanden
30 Prozent der Tester ihre Zihne
als weifSer.

.- Was mich am Testergebnis am
meisten beeindruckte, war, dass
65 Prozent der Tester die Sonicare
DitamondClean als eine der bemer-
kenswertesten Produkteinfiih-
rungen des vergangenen IDS-Jah-
res beschrieben®, so Fresmann
abschliefend. Weiterfithrende In-
formationen im [nternet unter
www.philips.de/sonicare. =

den Langzeitschutz zu dokumen-
tieren, gewahrt CC-Dr. Schutz auch
bel intensiver Nutzung eine dreijih-
rige Garantie auf die Nutzschicht.
Da eine Fliche mit A/ Design erneut
versiegelf werden kann, ist auch
die Anschlussgarantie méglich.

Patient und Arzt

profitieren
gleichermafien

Mit der PU-Fubodenversie-
gelung von CC-Dr. Schutz konnte
ich in meiner Praxis eine Atmo-
sphére schaffen, in der sich mei-
ne Patienten von Anfang an wohl-
fiihlen. Die helle, freundlich und
sauber wirkende Farbe erzeugt
ein Raumklima, das den Besucher
dezent anspricht, ihm die Angst
nimmt und nicht zuletzt die Kom-
petenz der drztlichen Leistung
unterstreicht. So profitieren Pa-
tient und Arzt gleichermafien von
der gelungenen Bodensanierung.
Dr. med. dent.
Lutz Kahlscheuer,
Konigswinter ]

Mit einem umfassenden Sorti-
ment von mehr als 3.000 Produk-
ten bietet das nordrheinwestfili-
sche Familienunternehmen Zahn-
arztpraxen und Dentallaboren in
mehr als 70 Landern Medizinpro-
dukte, Verbrauchsmaterialien, Ge-
riite, Spielzeuge und personliche
Schutzausriistung fiir die praventi-
ve, restaurative und prothetische
Zahnheilkunde an. Neben Duis-
burg als Stammsitz ist das Den-
talunternehmen mit eigenen Nie-
derlassungen in den USA, China,
Hongkong, Polen, Frankreich und
Kroatien vertreten. :

Hager Worldwide hat in den USA
mit seinem Umzug von Odessa,
Florida, nach Hickory, North Caro-
lina, kiirzlich einen weiteren Mei-
lenstein in der Unternehmens-
entwicklung gelegt. Der neue Stand-

Strahlend schéne Provisorien, die richtig was aushalten:

Das neue Luxatemp Star bietet Bestwerte bei der Bruch-
und Biegefestigkeit! Die Weiterentwicklung des Topimate-

ort ist im Herzen von Amerika geo-
grafisch sehr gut gewahlt und stellt
eine schnelle Auslieferung der
Produkte in den USA und Kanada
sicher. Durch den gestiegenen
Bedarf an Biiro- und Lagerflichen
wurden die Geschaftsraume von
1.300 Quadratmetern mehr als
verdoppelt und umfassen nun
knapp 3.000 Quadratmeter.
Mark Schneider, Geschafts-
fiihrer von Hager Worldwide, be-
griidt den Umzug zusitzlich auf-
grund der territorialen Bedin-
gungen, die in der Hurrikanregion
Florida alles andere als optimal
bezeichnet werden konnten. Auf
Basis der Wirtschaftlichkeit wur-
de North Carolina somit langfristig
als zukunftssicherer eingestuft,

~zumal eine Implementierung aller

Unternehmenseinheiten an ei-

rials Luxatemp kann mehr: Extreme Stabilitit, hichste
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nem Standort moglich war. Unter
diesen Gesichtspunkten konnte
der zeitliche Ablauf der Wert-
schopfungskette optimiert und
eine professionelle Steuerung
der 17 AuBendienstmitarbeiter
im Land garantiert werden, Diese

Mafnahmen sollen dazu dienen,
auchweiterhin einen engen Kon-
takt und guten Service zu Dental-
depots, Zahnmedizinern und Uni-
versitaten im ganzen Land sicher-
zustellen damit auch die nachs-
ten 35 Jahre weiterhin zum Erfolg
des Unternehmens beitragen.
Weitere Informationen zu Ha-
ger & Werken und seinen Produk-
ten finden Interessenten im Internet
unter www.hagerwerken.de. W

Neuer Hauptsitz von Hager Worldwide in Hickory, North Carolina

Hart, aber unwiderstehlich.
Das neue Luxatemp Star.

Passgenauigkeit und zuverldssige Langzeit-Farbtreue. Kein
Wunder, dass es von Experten empfohlen wird. Testen Sie

jetzt selbst. Mehr gute Argumente gibt es unter

www.dmg-dental.com.
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